
 

 



 

ค ำน ำ 

            ตามมติคณะรัฐมนตรีเม่ือวนัท่ี 14 มิถุนายน 2565 เห็นชอบใหก้ระทรวงการอุดมศึกษา วิทยาศาสตร์ 

วิจยัและนวตักรรม โดยส านักงานปลดักระทรวงการอุดมศึกษา วิทยาศาสตร์ วิจยัและนวตักรรมด าเนิน

โครงการขบัเคล่ือนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลงัโควิดดว้ยเศรษฐกิจ  BCG ซ่ึงมีวตัถุประสงค์เพื่อเพิ่ม

ศกัยภาพและขีดความสามารถในการแข่งขนัของภาคการผลิตและการบริการดา้น BCG ในพื้นท่ี ดว้ยองค์

ความรู้เทคโนโลยีและนวติักรรมน าเอาบณัฑิตท่ีพึ่งจบการศึกษาและประชาชนในพื้นท่ีมาร่วมด าเนินงาน 

ทั้ งยงัเป็นการพัฒนาก าลังคนให้มีทักษะพื้นฐานท่ีจ าเป็นทักษะต่อการท างานในปัจจุบันและทักษะท่ี

เก่ียวขอ้งกับเศรษฐกิจ BCG รวมทั้งขยายผลของฐานขอ้มูล Thailand Community Big Data (TCD) 

ใหมี้ความสมบูรณ์ครอบคลุมในทุกพื้นท่ีของประเทศ   

               รายงานสรุปผลการด าเนินงานโครงการขบัเคล่ือนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลงัโควิดด้วย

เศรษฐกิจ BCG ประจ าปี 2565 เล่มน้ี เป็นการจดัท าเพื่อน าเสนอขอ้มูลผลการขบัเคล่ือนการด าเนินงานต่างๆ 

ของพื้นท่ีต าบลขา้วเม่า อ าเภออุทยั จงัหวดัพระนครศรีอยุธยา  มีวตัถุประสงคเ์พื่อช่วยเหลือชุมชนให้มีการ

เติบโตและรายไดท่ี้เพิ่มสูงขึ้นอย่างย ัง่ยืน จากการคิดคน้ท าผลิตภณัฑเ์พื่อยกระดบัวตัถุดิบท่ีมีอยู่ในทอ้งถ่ิน

ชุมชน โดยได้ผลิตภณัฑ์พิมเสนน ้ าเส้นใยตะไคร้หอม และสเปรยไ์ล่ยุงและแมลงจากใบหูเสือ เป็นการ

ประยกุตส์มุนไพรไทย เพื่อก่อใหเ้กิดประโยชน์สูงสุดต่อผูอุ้ปโภค อีกทั้งยงัส่งเสริมสมุนไพรไทยใหก้า้วไกล

สู่ระดบัสากล 

คณะผูจ้ดัท า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

บทสรุปผู้บริหำร   

โครงการขับเคลื่อนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลังโควิดด้วยเศรษฐกิจ BCG (มหาวิทยาลัยสู่ตำบล 
U2T for BCG) คณะเภสัชศาสตร์ มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒในฐานหน่วยปฏิบัติการส่วนหน้าของ
กระทรวงการอุดมศึกษา วิทยาศาสตร์ วิจัยและนวัตกรรม (อว.) จากการลงพื้นที่พบประชาชนและผู้นำชุมชน
ในตำบลข้าวเม่า อำเภออุทัย จังหวัดพระนครศรีอยุธยา และได้มีการสำรวจข้อมูลทางด้านทรัพยากรของตำบล
ข้าวเม่า พบว่าในชุมชนมีผลิตภัณฑ์ที่ควรค่าแก่การส่งเสริมด้านการขาย การโฆษณา และสามารถออกแบบ
บรรจุภัณฑ์ให้เหมาะสมต่อการใช้งานและทันสมัยมากข้ึนได้ เพ่ือให้สามารถตอบโจทย์การใช้งานของกลุ่มลูกค้า
ที่หลากหลาย และเป็นการส่งเสริมให้ชุมชนจำหน่ายสินค้าที่มีอยู่ได้มากยิ่งขึ้น โดยการพัฒนารูปแบบบรรจุ
ภัณฑ์ พัฒนาสูตรผลิตภัณฑ์ เพิ่มช่องทางการโฆษณาและเพิ่มช่องทางการจำหน่าย อีกทั้งมีการศึกษาและวจิัย
ผลิตภัณฑ์จากพืชในท้องถิ่น เพื่อต่อยอดสินค้า สร้างรายได้ และสร้างแหล่งการเรียนรู้ให้กับชุมชน โดยมี
ผลิตภัณฑ์ทั้งหมด 2 ประเภท ได้แก่ 

 1. ผลิตภัณฑ์คาโอรุ สเปรย์ไล่ยุงและแมลง จำนวน 100 ชิ้น  
 2. ผลิตภัณฑ์เซเรียว พิมเสนน้ำ citronella fiber จำนวน 100 ชิ้น   

 ปัจจุบันมีการจัดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ผ่านช่องทางออนไลน์ที่ Facebook Page : U2T for BCG ตำบล
ข้าวเม่า ซึ่งสามารถสร้างรายได้แก่ชุมชนและเกิดเป็นอาชีพใหม่ที่สร้างรายได้อย่างยั่งยืนจากการยกระดับสินค้า
ท้องถิ่นให้มีคุณภาพและมาตรฐาน 
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1. ข้อมูลท่ัวไป 

1.1 ในปัจจุบนัผลิตภณัฑธ์รรมชาติท่ีไดม้าจากตามทอ้งถ่ิน ไดรั้บความสนใจจากผูบ้ริโภค จึงท าให้ 

ผูป้ระกอบการชุมชนหลายรายเขา้มาแข่งขนักนัในตลาดมากขึ้น โดยจะมุ่งเนน้ไปในทิศทางของการ 

พฒันาตวัผลิตภณัฑข์องแต่ละทอ้งถ่ินใหมี้คุณภาพและสามารถตอบโจทยค์วามตอ้งการของ

ผูบ้ริโภคในทิศทางท่ีดีขึ้น ในชุมชนขา้วเม่า อ าเภออุทยั จงัหวดัพระนครศรีอยธุยา มีสินคา้ประจ า

ทอ้งถ่ินไดแ้ก่ ยาหม่องน ้า โดยเป็นการจดัท าจากอาสาสมคัรสาธารณสุขประจ าหมู่บา้น ทางผูด้  าเนิน

โครงการจึงอยากยกระดบัสินคา้ท่ีมีอยูโ่ดยการคิดคน้ ผลิตภณัฑพ์ิมเสนน ้า ท่ีใชจ้ากเส้นใยตะไคร้

หอม เพื่อพฒันาใหสิ้นคา้มีความน่าสนใจมากยิง่ขึ้น และการคิดคน้ผลิตภณัฑถ์ดัไป อิงจากพืช

ประจ าทอ้งถ่ินไดแ้ก่ ตน้ใบหูเสือ ซ่ึงชาวบา้นนิยมน ามารับประทานเป็กผกัสดแกลม้กบัอาหาร เพื่อ

ดบักล่ินคาวและท าใหอ้าหารมีกล่ินหอม ท าใหท้างทีมผูด้  าเนินโครงการเลง็เห็นขอ้ดีในการยกระดบั

ของพืชสมุนไพรใบหูเสือ โดยการน ามาหมกัและสกดัท าเป็นผลิตภณัฑเ์สเปรยไ์ล่ยงุและแมลง 

เพราะใบหูเสือมีกล่ินท่ีหอมฉุน มีคุณสมบติัท่ีช่วยในการไล่ยงุและแมลงไดเ้ป็นอยา่งดี อีกทั้งในการ

คิดคน้ท าผลิตภณัฑไ์ล่ยงุ ยงัสามารถช่วยขจดัปัญหาโรคไขเ้ลือดออก ท่ีมีอยูใ่นชุมชนไดอี้กดว้ย  

            จากการท่ีกล่าวมาขา้งตน้น้ี ทางผูด้  าเนินโครงการมีวตัถุประสงคม์ุ่งศึกษาการพฒันา

ผลิตภณัฑธ์รรมชาติจากทอ้งถ่ินเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพทางการจดัการชุมชนอยา่งย ัง่ยนืโดยชุมชน

ขา้วเม่าเป็นชุมชนท่ีมีสภาพแวดลอ้มท่ีดี มีคลองขา้วเม่าท่ีมีแหล่งน ้ามาจากแม่น ้าป่าสัก อุดมสมบูรณ์

ไปดว้ยแหล่งพืชไม ้ มีทุนและทรัพยากรทั้งท่ีจบัตอ้งไดแ้ละจบัตอ้งไม่ไดท่ี้สามารถน าไปสร้าง

มูลค่าเพิ่มในรูปแบบผลิตภณัฑชุ์มชนท่ีสามารถต่อยอดไปถึงการสร้างรายไดรู้ปแบบอ่ืนภายใน

ชุมชน นอกเหนือจากประโยชน์ท่ีไดจ้ากการเพิ่มมูลค่าของผลิตภณัฑแ์ลว้ ยงัถือเป็นการยกระดบั

มาตรฐานของผลิตภณัฑ ์ โดยมุ่งหวงัใหช้าวบา้นในชุมชน ช่วยกนัสร้างให้เกิดมาตรฐานส าหรับ

ผลิตภณัฑใ์นชุมชนของตนเองใหเ้ป็นท่ียอมรับของนกัท่องเท่ียว เพื่อก่อให้เกิดการสร้างกระแสนิยม

การใชสิ้นคา้สมุนไพรไทย ถือวา่เป็นการอนุรักษภู์มิปัญญาทอ้งถ่ินควบคู่กบัการอนุรักษส่ิ์งแวดลอ้ม 

น ารายไดใ้หก้บัคนในชุมชน เป็นการช่วยบรรเทาปัญหาความยากจน ก่อให้เกิดความเขม้แขง็และ

ส่งเสริมการพฒันาชนบทในระดบัรากหญา้อยา่งย ัง่ยนื โดยด าเนินโครงการเป็นระยะเวลา 3 เดือน   
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1.2  พื้นท่ีด าเนินโครงการ 

ล าดบั กิจกรรม ช่ือหมู่บา้น จ านวนกลุ่มเป้าหมาย 
1 ประชุมอภิปรายการจดัท าผลิตภณัฑ์ ขา้วเม่า 30 

2 สาธิตการท าพิมเสนน ้าและสเปรยไ์ล่ยงุ ขา้วเม่า 50 

 

1.3 ผลผลิต (Output)  

1)   สอนในการวางแผน กระบวนการจดัการผลิตภณัฑ ์

2)    เรียนรู้การใชเ้ทคโนโลยใีนการโปรโมทสินคา้ 

3)    มีจุดสาธิตการเรียนรู้ในการท าพิมเสนน ้าจากเส้นใยตะไคร้หอม และสเปรยไ์ล่ยงุจากใบหูเสือ 

1.4 ผลลพัธ์ (Outcome)  

1)   เพิ่มประสิทธิภาพทางจดัการและพฒันาผลิตภณัฑภ์ายในชุมชนขา้วเม่า ช่วยการจดัระเบียบ

ทรัพยากรท่ีจ าเป็นต่อการด าเนินงาน ทั้งทรัพยากรคนในชุมชน ทรัพยากรวตัถุดิบในการผลิต 

ทรัพยากรความรู้ หรือทรัพยากรทางการเงิน 

2)  เพิ่มประสิทธิภาพการใชป้ระโยชน์จากสารสนเทศเพื่อก่อใหเ้กิดการด าเนินงานทางธุรกิจท่ี

รวดเร็วและเหนือคู่แข่งรายอ่ืนๆ 

3)  เกิดการเรียนรู การเพิ่มประสิทธิภาพการผลิตและการท าผลิตภณัฑจ์ากพืชสมุนไพรเบ้ืองต น            

ท่ีสามารถเป็นแหล่งเรียนรู ให กบัประชาชนทัว่ไปท่ีมีความสนใจได ้

1.5 ระยะเวลาด าเนินการ  

  - 3 เดือน เดือน กรกฎาคม 2565  - กนัยายน 2565 
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2. ปฎิทินกำรด ำเนินงำน 

วัน/เดือน/ป ี รายละเอียด/แผนการดำเนินงาน ผู้รับผิดชอบ หมายเหตุ 

20 ก.ค 65 ประชุมการวางแผนด าเนินงาน ทีมงาน U2t  

4 ส.ค 65 ลงส ารวจพ้ืนท่ี เพื่อวางแผนการด าเนินงาน  ทีมงาน U2t  

11 ส.ค 65 ลงพ้ืนท่ีเก็บขอ้มูล และพบเกษตรกรในพ้ืนท่ี ทีมงาน U2t  

6 ก.ย 65 อบรมการท าพิมเสนน ้าและสเปรยไ์ล่ยงุ ทีมงาน U2t  

8 ก.ย 65 สาธิตวิธีการท าพิมเสนน ้าและสเปรยไ์ล่ยงุให้กบัชาวบา้นในทอ้งถ่ิน ทีมงาน U2t  

13 ก.ย 65 น าเสนอแผนธุรกิจ ในการวางจ าหน่ายสินคา้สู่ทอ้งตลาด ทีมงาน U2t  

27 ก.ย 65 จดัแสดงผลิตภณัฑต์วัอยา่ง และแพคเกจสินคา้ ทีมงาน U2t  

 

3. ผลกำรด ำเนินงำน 

3.1 กิจกรรมในการพฒันา ส่งเสริม และผลกัดนัผลิตภณัฑแ์ละบริการ BCG ของชุมชน    

1) จดัการอภิปรายวิเคราะห์ศกัยภาพการผลิต ประเด็นป ญหาและความต องการในการพฒันาเพื่อ

ก าหนดเป็นประเด็นในการถ่ายเทคโนโลย ีการเรียนรู เพิ่มประสิทธิภาพการผลิตพืชสมุนไพรใน

ทอ้งถ่ิน แล วสรุปประเด็นจากการวิเคราะห์ศกัยภาพพื้นท่ีการผลิต 

2) พฒันาความรู และศกัยภาพของประชาชนในชุมชน โดยการจดัอบรมการสาธิตการท าผลิตภณัฑ์

ในชุมชน โดยคดัเลือกจากตวัแทนประชาชนในหมู่บา้นซ่ึงเป็นอาสาสมคัรสาธารณสุขประจ า

หมู่บา้น ซ่ึงมีประสบการณ์ในการจดัท า ยาหม่องน ้า ซ่ึงเป็นผลิตภณัฑป์ระจ าทอ้งถ่ิน โดยมุ่งหวงัให้

ไดมี้การสานต่อกระบวนการความรู้ในการท าผลิตภณัฑพ์ิมเสนน ้าเส้นใยตะไคร้หอม และสเปรยไ์ล่

ยงุและแมลงจากใบหูเสือ ใหก้บัประชาชนทัว่ไปในทอ้งถ่ินท่ีมีความสนใจในการผลิต  

 

 

ผลท่ีได้รับ 

1) ประชาชนในทอ้งถ่ินมีองค ความรู ในการเพิ่มประสิทธิภาพการผลิตพิมเสนน ้าเส้นใย

ตะไคร้หอม และสเปรยไ์ล่ยงุและแมลงจากใบหูเสือ ซ่ึงเป็นพืชสมุนไพรในทอ้งถ่ินให มี

คุณภาพ      และเพิ่มมูลค าผลผลิต การจดัการกลุ ม สามารถน าไปปฏิบติัไดอ้ยา่งถูกต อง 

2) ประชาชนในทอ้งถ่ินเกิดการรวมกลุ ม มีการบริหารจดัการอย่างเป็นระบบ  

3) มีจุดเรียนรู การเพิ่มประสิทธิภาพการผลิตและการแปรรูปพืชสมุนไพรในทอ้งถ่ินใหมี้

คุณภาพ 
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     กำรส่งเสริมด้ำนกำรประชำสัมพนัธ์ (ช่องทำง online และ offline) และกำรจัดท ำส่ือประชำสัมพนัธ์ 

 

 

 

 

 

 

 

 

• จ านวนผลิตภณัฑ/์สินคา้บริการ/ท่ีเกิดขึ้น 

ลำดับ ชื่อผลิตภัณฑ์/
บริการ 

จำนวนที่ผลิต ราคา/ชิ้น 
(บาท) 

รายได้/เดือน 
(บาท) 

รูปภาพตัวอย่าง 

1  

พิมเสนน ้า 
เซเรียว 

  

200 ช้ิน 

   
 
 

2 สเปรยไ์ล่ยงุและ
แมลงคาโอรุ 

 

150 ช้ิน 
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3 สเปรยก์าร์ด   
ไล่ยงุและแมลง

คาโอรุ 

 

150 ช้ิน 
  

 

 

• ผลลพัธ์ท่ีเกิดขึ้นก่อน/หลงัการด าเนินโครงการ 

ก่อนดำเนินโครงการ หลังดำเนินโครงการ 

เชิงเศรษฐกิจ เชิงสังคม เชิงเศรษฐกิจ เชิงสังคม 

1. รายไดต้่อเดือน เฉล่ีย
ต่อคนละ 9,000 บาท 

 

 

 

 

1. ประชาชนสว่นมากท า
อาชีพเกษตรกรรม และ
รบัจา้งทั่วไป ไม่มีอาชีพท่ี
หลากหลาย 
2.  ผลิตภณัฑ ์ยาหม่องน ้า ท่ี
ท  ากนัในชุมชนอยูแ่ลว้นั้น 

ผลผลิตไม่เป็นท่ีรู้จกัมากนกั 
และยงัมีการแข่งขนัท่ีสูงใน
ทอ้งตลาด 

1. รายไดต้่อเดือน เฉล่ีย
ต่อคนละ 15,000 บาท 

 

 

 

1. ประชาชนมีทางเลือกในการประกอบอาชีพ
มากขึน้ 
2. ประชาชนไดรู้้จกัแผนกลยทุธ์ทางการตลาด
มากขึ้น มีการปรับรูปแบบแพคเกจสินคา้ ให้มี
ความทนัสมยัมากขึ้น 

3. ประชาชนไดป้ระยกุตใ์ชพ้ืชสมุนไพรท่ีมีอยู่
ในทอ้งถ่ิน ในการประกอบอาชีพ จึงท าให้มี
รายไดท่ี้เพ่ิมขึ้น และลดตน้ทุนในการผลิต 

 

 

 

1) บรรลุเป้าหมายตามผลผลิต (Output)  

ชาวบา้นในทอ้งถ่ินไดเ้รียนรู้วิธีการท าพิมเสนน ้าจากเส้นใยตะไคร้หอม และสเปรยไ์ล่ยงุและ

แมลงจากใบหูเสือ 

2) บรรลุเป้าหมายตามผลลพัธ์ (Outcome)  

       ช่วยลดปัญหาในการประกอบอาชีพไดม้ากขึ้น เช่น การผลิตพิมเสนน ้าและสเปรยไ์ล่ยงุ เม่ือมี

การจดัตั้งวิสาหกิจชุมชนขึ้นมา ก็จะสามารถท าการต่อรองกบัพ่อคา้คนกลางได ้ในส่วนของ

แนวทางท่ีจะท าใหว้ิสาหกิจอยูร่อดและประสบผลส าเร็จไดน้ั้น ชาวบา้นไดใ้หค้วามคิดเห็นวา่ เม่ือมี

การรวมกลุ่มกนัเกิดขึ้นภายในชุมชน ชาวบา้นไดเ้ขา้มามีส่วนร่วมในการด าเนินงานก็จะสามารถ

ด าเนินการเป็นผลส าเร็จ 
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3) ประโยชน์ท่ีไดจ้ากกิจกรรมน้ี (ผลสัมฤทธ์ิ) 

เกิดแนวทางกลยทุธ์การส่งเสริมการตลาดส าหรับสินคา้จากภูมิปัญญาทอ้งถ่ินของชุมชน 

ขา้วเม่า อ าเภออุทยั จงัหวดัพระนครศรีอยธุยา ท่ีเป็นประโยชน์ต่อการเพิ่มประสิทธิภาพใหก้บั

การจดัการภายในชุมชนอยา่งย ัง่ยนื 

 

3.2 สรุปรายการการบนัทึกขอ้มูล CBD 

1 ผูท่ี้ยา้ยกลบับา้นเน่ืองจากสถานการณ์โควิด 

-  

2  แหล่งท่องเท่ียว 

       วดัสะแก 
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2 ท่ีพกั/โรงแรม 

ปลายนารีสอร์ท 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3 ร้านอาหารในทอ้งถ่ิน 

ร้านก๋วยเต๋ียว ลุงต๋ี ป้านา ท่าน ้าวดัสะแก  

 

 

 

 

 

 

 

7 



 

4 อาหารท่ีน่าสนใจประจ าถ่ิน 

ก๋วยเต๋ียวเรือโบราณ 

 

 

                            

 

 

 

 

 

 

6 เกษตรกรในทอ้งถ่ิน 

       - 

7 พืชในทอ้งถ่ิน 

       ตน้ใบหูเสือ 
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8 สัตวใ์นทอ้งถ่ิน 

       นกเป็ดน ้า 

        

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

9 ภูมิปัญญาทอ้งถ่ิน 

       ผลิตภณัฑผ์า้แขวนเช็ดมือ 
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10 แหล่งน ้าในทอ้งถ่ิน 

       คลองขา้วเม่า 
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4. ผู้รับจ้างงานได้รับการพัฒนาหลักสูตร/ทักษะ (E-learning) 

ลำดับ รายชื่อหลักสูตร จำนวนผู้เข้าร่วม
อบรม 

(บัณฑิตจบใหม)่ 

จำนวนผู้เข้าร่วม
อบรม 

(ประชาชน) 

ประโยชน์ที่ได้รับ
จากการอบรม 

1 แนวคิดและหลักเศรษฐกิจ BCG 4 5  
2 คิดเชิงออกแบบ Design thinking 4 5  
3 โมเดลธุรกิจ Business Model 

Canvas 
4 5  

4 ออกแบบสินค้าและบรรจุภัณฑ ์ 4 5  
5 วางแผนตลาดและการสร้างแบรนด์ 4 5  

 

5. รายงาน C01-C06 จากระบบ PBM 

แบบฟอร์ม C-01 ขอ้เสนอโครงการ 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 10 กรกฎาคม 2565 

 

ส่วนที่ 1 ข้อมูลโครงการ 

1.1 ชื่อทีม                     WHAT UP ข้าวเม่า                      

1.2 ทีมและสมาชิก 

สมาชิกลำดับที่ .....  

ชื่อ-สกุล  สุพรรษา อ่ำสกุล 

ที่อยู่ 32/73 หมู่ 9 ต.อุทัย อ.อุทัย จ.พระนครศรีอยุธยา 13210 

รูปถ่าย (Optional)  

สถานะ (เลือก) หัวหน้าโครงการ (อาจารย์) 

 สมาชิก (ประชาชนทั่วไป) 

 สมาชิิก (บัณฑิต) 

 สมาชิก (อาจารย์) 
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เบอร์โทร 092-438-4127 

อีเมล bbiex97@gmail.com 

ส่วนที ่2 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

2.1 ชื่อยี่ห้อ (Brand) สถานีข้าวเม่า (KAOMAO station) 
2.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากที่สุด  
(เลือกได้ 3 ข้อ)  

• สาขาการเกษตร 

o พืช/สัตว์มูลค่าสูง รวมถึง พืช/สัตว์ชนิดใหม่ 
หรือพืช/สัตว์ประจำถิ่น (ระบุ)................ 

o ปัจจัยการผลิต และการให้บริการทางการเกษตร 
(ระบุ)................ 

• สาขาอาหาร 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารเดิม (Commodity) 
(ระบุ)................ 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารใหม่ (Function) 
(ระบุ)................ 

o กลุ่มอาหารท้องถิ่น (Local/Heritage/Street 
Food) (ระบุ)................ 

• สาขาพลังงาน วัสดุ และเคมีชีวภาพ 

o การแปรรูปวัสดุเหลือทิ้งเป็นผลิตภัณฑ์ 
     ชวีภาพมูลค่าสูง (ระบุ)................... 
o พลังงานหมุนเวียน/พลังงานทดแทน 

(ระบุ).................. 
• สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 

        ✓  ยาสมุนไพร 
o การบริการด้านสุขภาวะ 
o วัสดุทางการแพทย์ 

• สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 
o การท่องเที่ยวเชิงสุขภาพ 
o การท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรม 
o การท่องเที่ยวเชิงเกษตร 
o การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 

(ระบุ).................. 
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• สาขาเศรษฐกิจหมุนเวียน 

o ระบบการจัดการขยะ 
o ระบบการจัดการน้ำ 

• อ่ืนๆ ระบุ......... 

ส่วนที่ 3 รายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการที่กำลังพัฒนาหรือจำหน่าย 

ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการที่ท่านกำลังพัฒนาหรือจำหน่าย (Business Idea)  

มาโดยพอสังเขป 

พิมเสนน้ำ กลิ่นหอมจากสมุนไพรธรรมชาติ ที่ใช้สำลีเส้นใยธรรมชาติจากตะไคร้หอม สำหรับ ใช้ดม                  

แก้คัดจมูก แก้วิงเวียน หน้ามืด และใช้ทา บรรเทาอาการอักเสบเมื่อแมลงกัดต่อย 

ส่วนที่ 4 การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

           ให้ท่านระบุว่าผลิตภณัฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

o คิดค้นกระบวนการทำงานที่ง่ายขึ้น 
✓  ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
o นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
✓   เพ่ิมมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
o มีสุขภาพดีข้ึน ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
o ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
o ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพ่ือจัดจำหน่ายสินค้า / บริการ 
o ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเที่ยวชุมชน 
o สร้างความรู้ให้ชุมชน 
✓  สร้างงานสร้างอาชีพ 
o สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓  สร้างรายได้ให้ชุมชน 
o อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
o อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยืน 
o อ่ืนๆ โปรดระบุ...........................................................................................................  

ส่วนที่ 5 การขายและรายได้ 

5.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?   

✓ สร้าง 

o ไม่สร้าง 
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5.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

✓ 0-50,000 บาท 

o 50,001-100,000 บาท  

o 100,001-500,000 บาท 

o 500,001-1,000,000 บาท 

o >1,000,000 บาท 

ส่วนที่ 6 วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการ 

      วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการของท่านคืออะไร 

✓ ออกแบบสินค้า/บริการใหม่ 

✓ ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 

o พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

o ยกระดับมาตรฐานสินค้า/บริการ 

ส่วนที่ 7 เทคโนโลยีและนวัตกรรม 

      เทคโนโลยีหรือนวัตกรรมที่ท่านต้องการเพ่ือพัฒนาสินค้า/บริการมีอะไรบ้าง 

ผลิตภัณฑ์ลำดับที่ 1 รายละเอียด 

ชื่อผลิตภัณฑ์ พิมเสนน้ำ citronella fiber 

เทคโนโลยีหรือนวัตกรรม 

 

 

พิมเสนน้ำ สมุนไพรธรรมชาติ ที่ใช้สำลีเส้นใยธรรมชาติจาก

ตะไคร้หอม สำหรับ ใช้ดม แก้คัดจมูก แก้วิงเวียน หน้ามืด 

และใช้ทา บรรเทาอาการอักเสบเมื่อแมลงกัดต่อย 

ส่วนที่ 8 ทรัพยากรบุคคล 

ท่านมีหรือต้องการทีมงานในการพัฒนาสินค้ากี่คน 

9 คน 

 

ส่วนที่ 9 กิจกรรม Hackathon 

✓ ไม่สนใจเข้าร่วม 

    เหตุผล (โปรดระบุ) ...............ระยะเวลาในการเตรียมตัวสั้นเกินไป.............................................. 

o สนใจเข้าร่วม 

    โปรดแนบไฟล์นำเสนอ (ppt. หรือ pdf) 
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แบบฟอร์ม C-02 แผนธุรกิจ 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 20 กรกฎาคม 2565 

 

ส่วนที่ 1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

ผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำ citronella fiber เป็นผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำที่ใช้กลิ่นหอมจากสมุนไพรธรรมชาติ และสำลีเส้น

ใยธรรมชาติจากตะไคร้หอม ที่สร้างขึ้นจากผลผลิตทางการเกษตรที่มีอยู่ในชุมชน สร้างรายได้ให้กับคนในชุมชน 

โดยการใช้องค์ความรู้ BCG มาสร้างเป็นผลิตภัณฑ์ด้านสุขภาพสำหรับ ใช้ดม แก้คัดจมูก แก้วิงเวียน หน้ามืด และ

ใช้เทา บรรเทาอาการอักเสบเมื่อแมลงกัดต่อย โดยมีกลุ่มเป้าหมายเป็นกลุ่มคนทุกเพศ ที่มีอายุตั้งแต่ 2 ปีขึ้นไป มี

การประชาสัมพันธ์กิจกรรมและโปรโมชั่น ผ่านสื่อออนไลน์ เพจ Facebook และออกบูทกิจกรรม โดยมีแหล่ง

รายได้จาก การจัดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ผ่านช่องทางออนไลน์ และหน้าร้าน 

https://drive.google.com/file/d/1mLPoPy4jZrSDOROOzxYMeYvjDckVsnEk/view?usp=sharing 

 

 

ส่วนที่ 2 ข้อมูลทั่วไปของลูกค้าในธุรกิจที่คาดว่าจะซื้อผลิตภัณฑ์และบริการของท่านคือใคร 

2.1 เพศ 

  ✓ ชาย  

  ✓ หญิง 
2.2 อายุ 

  ✓  0-15 ปี 
✓  16-30 ปี 
✓  30-45 ปี 
✓  มากกว่า 45 

2.3 ที่อยู่อาศัยเป็นส่วนใหญ่ (ภาค) 

 ✓  ภาคเหนือ 
        ✓  ภาคกลาง 

  ✓  ภาคตะวันออก 
  ✓  ภาคตะวันตก 
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  ✓  ภาคอีสาน 
        ✓  ภาคใต้ 

ส่วนที่ 3 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 

        3.1 วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

o เก็บค่าบริการ/สินค้าที่ให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
o ขายแพคเกจบริการ 
o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
✓ ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 
 
 

3.2 รายได้ต่อเดือนที่ท่านตั้งเป้าหมายเดือนละกี่บาท 

     ✓ 0-50,000  

o 50,001 – 100,000  
o 100,001-500,000  
o 500,001-1,000,000  
o >1,000,000 

ส่วนที่ 4 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
4.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  
✓ ออนไลน์ 
✓ ออฟไลน์ 

4.2 วางจำหน่ายเป็นระยะเวลาเท่าไหร่แล้ว 
✓ 0-6 เดือน 
o 6-12 เดือน 
o มากกว่า 1 ปี 

 

 

 

ส่วนที่ 5 สินค้าและราคา (Product & Price) 
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5.1 ผลิตภัณฑ์ลำดับที่…1.... 

ชื่อผลิตภัณฑ์ พิมเสนน้ำ citronella fiber 

รายละเอียดสินค้า ผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำที่ใช้กลิ่นหอมจากสมุนไพรธรรมชาติ และ

สำลีเส้นใยธรรมชาติจากตะไคร้หอม มีสรรพคุณช่วยบรรเทา

อาการวิงเวียนศีรษะ หน้ามืด ตาลาย อาการปวด บวม ฟกช้ำ 

แมลงสัตว์กัดต่อย 

รูปถ่าย 

   

สถานะผลิตภัณฑ์ o พร้อมจำหน่ายทันที 
o พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
✓   ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

ราคาขาย(ต่อชิ้น) 30 บาท 

ยอดขายขั้นต่ำต่อเดือนที่เคยขายได้กี่ชิ้น - (อยู่ในช่วงพัฒนาผลิตภัณฑ์) 

 

 

  



 

แบบฟอร์ม C-03  แผนการพัฒนาสินค้า และบริการ 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 10 สิงหาคม 2565 

 
ส่วนที่ 1 โปรดระบุชื่อสินค้าและบริการของท่าน  

พิมเสนน้ำ citronella fiber 

 

ส่วนที่ 2 พ้ืนที่ตำบล………ข้าวเม่า…………..  อำเภอ.........อุทัย.........  จงัหวัด............พระนครศรีอยุธยา.....….… 

และมหาวิทยาลัยที่รับผิดชอบ………มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ………………. 

ส่วนที่ 3 สินค้า และบริการ BCG เป้าหมายในพ้ืนที่ 

สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 
ยาสมุนไพร 

สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 
การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 

ส่วนที่ 4 รายได้ต่อปีในปัจจุบัน ………ยังไม่มีรายได้…….บาท/ปี 

ส่วนที่ 5 กลุ่มลูกค้าเป้าหมายของท่านคือ  

01 : เพศ หญิง, ชาย 

02 : อายุ (ปี) 0 - 15 ปี, 16 - 30 ปี, 30 - 45 ปี, มากกว่า 45 ปี 

03 : ที่อยู่อาศัยเป็นส่วนใหญ่ (ภาค) ภาคกลาง, ภาคตะวันออก, ภาคเหนือ, ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ, ภาคใต้, 

ภาคตะวันตก 

ส่วนที่ 6 ช่องทางการจัดจำหน่ายในปัจจุบัน  

Online : Facebook U2T for BCG ตำบลข้าวเม่า  

Offline : ร้านค้าในชุมชน, ตลาดใกล้ชุมชน, offline platform อ่ืน ๆ 

ส่วนที่ 7 โปรดระบุวัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน 

o ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  

o ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง 
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ส่วนที่ 8  เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 

o ได้สินค้า/บริการใหม่  
o ได้สินค้า/บริการที่มีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ ได้นำสินค้า/บริการที่จำหน่ายออนไลน์ได้ 
o ได้สินค้า/บริการที่ได้รับการรับรองมาตรฐาน 

o อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 
ส่วนที่ 9 โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมที่ท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. การใช้สื่อออนไลน์/เทคโนโลยีสารสนเทศในการประชาสัมพันธ์สินค้า/บริการ 

2. ใช้เทคโนโลยีในการผลิตแปรรูปผลผลิตทางการเกษตร/พืชในท้องถิ่น 

3. การปรับปรุงฉลาก บรรจุภัณฑ์ให้เหมาะสมในการจัดจำหน่าย 

ส่วนที่ 10 โปรดอธิบายหลักการและข้ันตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

1. ปรับปรุงผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ให้มีความเหมาะสม  

2. การเพ่ิมมูลค่าให้สินค้า สร้างความแตกต่างให้ต่างจากสินค้าที่มีในท้องตลาด  

3. นำเสนอสินค้าและจัดจำหน่ายผ่านช่องทางออนไลน์และออฟไลน์ 

ส่วนที ่ 11 ท่านใช้ระยะเวลาในการพัฒนาสินค้าและบริการให้แล้วเสร็จภายในกี่เดือน 

o น้อยกว่า 1 เดือน 

✓ 2 - 3 เดือน 

o มากกว่า 3 เดือน (โปรดระบุ) …………………………………………………………………………………… 

ส่วนที่ 12 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการก่ีบาท 

o น้อยกว่า 50,000  

✓ 50,000-100,000 

o 100,000-150,000 

o มากกว่า 150,000 

ส่วนที่ 13 ความพร้อมของผลิตภัณฑ์และบริการในด้านต่าง ๆ  
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 ประเด็นความพร้อมในด้านต่าง ๆ ระดับความพร้อม 

พร้อม ไม่พร้อม N/A 

1 ด้านวัตถุดิบ ✓   

2 ด้านกระบวนการผลิตและบริการ ✓   

3 ด้านมาตราฐานผลิตภัณฑ์และบริการ ✓   

4 ด้านรูปแบบผลิตภัณฑ์และบริการ   ✓ 

5 ด้านการจัดการ   ✓ 

6 ด้านการขนส่งและกระจายสินค้า   ✓ 

7 ด้านบรรจุภัณฑ์   ✓ 

8 ด้านการจัดการสินค้าคงคลัง   ✓ 

9 ด้านการจัดการการตลาด ✓   

10 ด้านการขาย (ที่ไม่ใช่ระบบ Online) ✓   

11 ด้านการขาย (ในระบบ Online) ✓   

หมายเหตุ : N/A คือไม่มีข้อมูลที่จะประเมิน 

 ส่วนที่ 14 โปรดอธิบายแผนการพัฒนาสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป พร้อมแนบ Link 

1. การพัฒนารูปแบบบรรจุภัณฑ์ให้มีความเหมาะสมต่อการใช้งาน การจัดส่ง และมีความสวยงาม ดึงดูดผู้ซื้อ 

2. การสร้างอัตลักษณ์ให้สินค้ามีความโดดเด่นจากท่ีมีในท้องตลาด  

3. การนำเสนอผ่านช่องทางออนไลน์และออฟไลน์ พร้อมสำรวจความพึงพอใจหลังการขาย และจัดเก็บข้อมูล

เพ่ือนำมาใช้ในการปรับปรุง พัฒนาผลิตภัณฑ์ต่อไป 

https://drive.google.com/file/d/1UfKHGN04HY60r5uR7qqtKbyQKq1HYRGo/view?usp=sharing 
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แบบฟอร์ม C-04 ผลการพัฒนาสินค้าและบรกิาร 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 20 สิงหาคม 2565 

ส่วนที่ 1  สินค้า / บริการ 

1.1 ชื่อสินค้า/บริการ : ……………พิมเสนน้ำ citronella fiber……………………………………….…………….. 

 

ส่วนที่ 2 ความก้าวหน้า 

2.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์  

o < 50 % 

✓ 50-70% 

o 71-80% 

o 81-90% 

o >90% 

2.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 

1. ออกแบบ Logo ติดบรรจุภัณฑ์  

2. สำรวจตลาดในพ้ืนที่ว่าบุคคลทั่วไปโดยรอบมีการใช้งานพิมเสนน้ำหรือไม่  

3. สำรวจตลาดคู่แข่งในเรื่องราคาและปริมาณ เพ่ือนำมาใช้วางกลยุทธ์ ในการจัดจำหน่าย  

4. จัดทำแบบฟอร์มวัดระดับความพึงพอใจของลูกค้าเพ่ือนำมาใช้ ปรับปรุงสินค้า 
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2.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

ยังไม่มีการรับรองมาตรฐานสินค้า 

 

 

ส่วนที่ 3 กิจกรรม 

3.1 กิจกรรมการพัฒนาสินค้า/บริการ 

o การศึกษาดูงานนอกสถานที่ 

o การรับการถ่ายทอดเทคโนโลยี  
✓ การฝึกอบรม/สัมมนา /ประชุมร่วมกับหน่วยงานอ่ืน 
✓ การสำรวจตลาด/คู่แข่ง 
✓ การสำรวจและเก็บข้อมูลลูกค้า 
✓ การวิเคราะห์/ประเมินคุณภาพสินค้า/บริการ 
✓ การทดสอบสินค้า/บริการหลังการพัฒนากับลูกค้า 
✓ การสำรวจความพึงพอใจของลูกค้าต่อสินค้า/บริการ 
o อ่ืน ๆ (โปรดระบุ)...................................................... ....................... 

ส่วนที่ 4 สิ่งที่ต้องดำเนินการต่อ 

4.1 ให้ท่านระบุสิ่งที่ท่านต้องดำเนินการต่อเพ่ือให้การพัฒนาสินค้า/บริการสำเร็จ (1-10 ข้อ) 

1. ทำการตลาดออนไลน์ เช่น การโพสต์ content ต่าง ๆ................................... 
2. นำข้อมูลแบบสอบถามมาวิเคราะห์เพ่ือใช้ในการปรับปรุงผลิตภัณฑ์............... 
3. นำเสนอสินค้าให้กับร้านค้าในพ้ืนที่ใกล้เคียง................................................... 
4. จัดโปรโมชั่นเพ่ือส่งเสริมการขาย.................................................................... 

ส่วนที่ 5 ปัญหา/อุปสรรค 

5.1 ปัจจัยที่ส่งผลกระทบต่อความสำเร็จของท่านคือข้อใด 

✓ ปัจจัยด้านบุคคลกร (เช่น ไม่เพียงพอ หรือไม่เหมาะสมกับงาน) 
o  ปัจจัยด้านเทคโนโลยี/นวัตกรรม  
o  ปัจจัยด้านสถานที่การผลิต 
o  ปัจจัยด้านงบประมาณ 
✓ ปัจจัยด้านข้อมูล 
✓ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ)......การประชาสัมพันธ์................... 
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5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลกระทบที่ท่านเลือกพอสังเขป 

1. บุคลากรยังขาดความรู้ความเข้าใจในการสร้างผลิตภัณฑ์  

2. ขาดข้อมูลเรื่องฐานข้อมูลลูกค้าที่ยังมีจำกัด  

3. การประชาสัมพันธ์และการตลาดยังไม่เป็นที่รู้จัก 

5.2 ท่านต้องการการสนับสนุนด้านใดเพิ่มเติม 

✓  บุคลากร (โปรดระบุจำนวน) 
10 

 ✓  เทคโนโลยี (โปรดระบุเทคโนโลยี) 
การวิเคราะห์คุณประโยชน์ของสมุนไพรจากแล็บเพ่ือเป็นการแสดงคุณค่าและคุณประโยชน์ของ

สมุนไพรที่ใช้ในการผลิตสินค้า 

แบบฟอร์ม C-05 แผนนำสินค้าออกสู่ตลาด 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 10 กันยายน 2565 

ส่วนที ่1  รายละเอียดสินค้า / บริการ  

1.1 ชื่อยี่ห้อ (Brand) สถานีข้าวเม่า (KAOMAO station) 

1.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากที่สุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ)  

o สาขาการเกษตร 
o พืช/สัตว์มูลค่าสูง รวมถึง พืช/สัตว์ชนิดใหม่

หรือพืช/สัตว์ประจำถิ่น (ระบ) .............. 
o ปัจจัยการผลิต และการให้บริการทางการ 

เกษตร (ระบุ) ............... 
o สาขาอาหาร 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารเติม (Commodity) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารใหม่ (Function) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอาหารท้องถิ่น (Local/Heritage/Street 

Food) (ระบุ) ............... 
o สาขาพลังงาน วัสดุ และเคมีชีวภาพ 

o การแปรรูปวัสตุเหลือทิ้งเป็นผลิตภัณฑ์ 
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ชีวภาพมูลค่าสูง (ระบุ) ............... 
o พลังงานหมุนเวียน/พลังงานทตแทน 

(ระบุ) ............... 
      ✓  สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 
                  ✓  ยาสมุนไพร 

o การบริการต้านสุขภาวะ 

o วัสตุทางการแพทย์ 
o สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 

o การท่องเที่ยวเชิงสุขภาพ 

o การท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรม 

o การท่องเที่ยวเชิงเกษตร 

o การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 
(ระบุ) ............... 

o สาขาเศรษฐกิจหมุนเวียน 

o ระบบการจัดการขยะ 

o ระบบการจัตการน้ำ 

o อ่ืน ๆ ระบุ... 

 

ส่วนที่ 2 สินค้าและราคา 

2.1 ชื่อผลิตภัณฑ์ เซเรียว SEIRYOU พิมเสนน้ำ citronella fiber 

2.2 รายละเอียดสินค้า ผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำที่ใช้กลิ่นหอมจากสมุนไพรธรรมชาติ และ

สำลีเส้นใยธรรมชาติจากตะไคร้หอม มีสรรพคุณช่วยบรรเทา

อาการวิงเวียนศีรษะ หน้ามืด ตาลาย อาการปวด บวม ฟกช้ำ 

แมลงสัตว์กัดต่อย 

2.3 รูปถ่าย 
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2.4 สถานะผลิตภัณฑ์ o พร้อมจำหน่ายทันที 
✓  พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
o ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

2.5 ราคาขาย(ต่อชิ้น) 30 บาท 

2.6 ยอดขายขั้นต่ำต่อเดือนที่เคยขายได้กี่ชิ้น - (อยู่ในช่วงพัฒนาผลิตภัณฑ์) 

ส่วนที่ 3 ช่องทางการขาย 

3.1 โปรดเลือกช่องทางการขายของท่าน  

o https://www.u2t.ac.th  
✓  FACEBOOK  

ชื่อเพจ U2T for BCG ตำบลข้าวเม่า 

จำนวนผู้ติดตาม  

            ✓ Instagram 

ชื่อเพจ kaomao_station 

จำนวนผู้ติดตาม 5 

       ✓ TikTok 
ชื่อเพจ u2t.kaomao  

จำนวนผู้ติดตาม 5 

 
o อ่ืนๆ โปรดระบุ 

ชื่อเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  

ส่วนที่ 4 รายละเอียดความพร้อมของข้อมูลสินค้า 

ให้ท่านกรอกข้อมูลรายละเอียดของสินค้าของท่านเพ่ิมเติมจากด้านบน 

4.1 Product no. 

No.1 

4.2 Product name (ชื่อสินค้า) 

เซเรียว SEIRYOU พิมเสนน้ำ citronella fiber 

4.3 รายละเอียด สี / ขนาด 



 

ผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำที่ใช้กลิ่นหอมจากสมุนไพรธรรมชาติ และสำลีเส้นใยธรรมชาติจากตะไคร้หอม  

สีเหลืองใส ขนาด 4 มล. 

4.4 รหัสสินค้า (KU_code) 

- 

4.5 รหัสสินค้า (CF_code) 

- 

4.6 ราคา (price) 

30 บาท 

4.7 ราคาโปรโมชั่น (promotion price) 

2 ชิ้น 50 บาท 

4.8 จำนวนสต็อกสินค้า (stock) 

100 ชิ้น 
 

 

แบบฟอร์ม C-06 รายงานฉบับสมบูรณ์ 

กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 20 กันยายน 2565 

 

ส่วนที่ 1 ข้อมูลโครงการ 

1.1 ชื่อทีม                     WHAT UP KAOMAO                      

1.2 ทีมและสมาชิก 

สมาชิกลำดับที่ .....  

ชื่อ-สกุล สุพรรษา อ่ำสกุล 

ที่อยู่ 32/73 หมู่ 9 ต.อุทัย อ.อุทัย จ.พระนครศรีอยุธยา 13210 

รูปถ่าย (Optional)  

สถานะ (เลือก) หัวหน้าโครงการ (อาจารย์) 

 สมาชิก (ประชาชนทั่วไป) 
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 สมาชิิก (บัณฑิต)  

 สมาชิก (อาจารย์) 

เบอร์โทร 092-438-4127 

อีเมล bbiex97@gmail.com 

ส่วนที่ 2 รายละเอียดสินค้าและบริการ 

2.1 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

ชื่อยี่ห้อ (Brand) สถานีข้าวเม่า (KAOMAO station) 

ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากที่สุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ) 

o สาขาการเกษตร 
o พืช/สัตว์มูลค่าสูง รวมถึง พืช/สัตว์ชนิดใหม่

หรือพืช/สัตว์ประจำถิ่น (ระบ) .............. 
o ปัจจัยการผลิต และการให้บริการทางการ 

เกษตร (ระบุ) ............... 
o สาขาอาหาร 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารเติม (Commodity) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารใหม่ (Function) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอาหารท้องถิ่น (Local/Heritage/Street 

Food) (ระบุ) ............... 
o สาขาพลังงาน วัสดุ และเคมีชีวภาพ 

o การแปรรูปวัสตุเหลือทิ้งเป็นผลิตภัณฑ์ 

ชีวภาพมูลค่าสูง (ระบุ) ............... 
o พลังงานหมุนเวียน/พลังงานทตแทน 

(ระบุ) ............... 
      ✓  สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 
                  ✓  ยาสมุนไพร 

o การบริการต้านสุขภาวะ 

o วัสดุทางการแพทย์ 
o สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 

o การท่องเที่ยวเชิงสุขภาพ 

o การท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรม 

o การท่องเที่ยวเชิงเกษตร 

o การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 
(ระบุ) ............... 
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o สาขาเศรษฐกิจหมุนเวียน 

o ระบบการจัดการขยะ 

o ระบบการจัตการน้ำ 

o อ่ืน ๆ ระบุ... 

2.2 การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

2.2.1 ให้ท่านระบุว่าผลิตภัณฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

o คิดค้นกระบวนการทำงานที่ง่ายขึ้น 
✓  ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
o นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
✓  เพ่ิมมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓  มีสุขภาพดีขึ้น ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
✓  ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
o ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพ่ือจัดจำหน่ายสินค้า/บริการ 
o ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเที่ยวชุมชน 
✓  สร้างความรู้ให้ชุมชน 
✓  สร้างงานสร้างอาชีพ 
✓  สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓  สร้างรายได้ให้ชุมชน 
✓  อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
o อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยืน 
o อ่ืนๆ โปรดระบุ...............................................................................................  

2.3 การขายและรายได้ 
2.3.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?   
✓ สร้าง 

o ไม่สร้าง 

2.3.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

✓  0-50,000 บาท 
o 50,001-100,000 บาท 
o 100,001-500,000 บาท 
o 500,001-1,000,000 บาท 
o >1,000,000 บาท 
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ส่วนที่ 3 แผนธุรกิจ 

3.1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

ผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำ citronella fiber เป็นผลิตภัณฑ์พิมเสนน้ำที่ใช้กลิ่นหอมจากสมุนไพรธรรมชาติ และสำลี

เส้นใยธรรมชาติจากตะไคร้หอม ที่สร้างขึ้นจากผลผลิตทางการเกษตรที่มีอยู่ในชุมชน สร้างรายได้ให้กับคนใน

ชุมชน โดยการใช้องค์ความรู้ BCG มาสร้างเป็นผลิตภัณฑ์ด้านสุขภาพสำหรับใช้ดม แก้คัดจมูก แก้วิงเวียน          

หน้ามืด และใช้เพ่ือบรรเทาอาการอักเสบเมื่อแมลงกัดต่อย โดยมีกลุ่มเป้าหมายเป็นกลุ่มคนทุกเพศ ทุกวัยมีการ

ประชาสัมพันธ์กิจกรรมและโปรโมชั่น ผ่านสื่อออนไลน์ เพจ Facebook และออกบูทกิจกรรม โดยมีแหล่งรายได้

จากการจัดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ผ่านช่องทางออนไลน์ และหน้าร้าน 

Link : https://drive.google.com/file/d/1mLPoPy4jZrSDOROOzxYMeYvjDckVsnEk/view?usp=sharing 

3.2 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 
3.2.1  วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

o เก็บค่าบริการ/สินค้าที่ให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
✓ ขายแพคเกจบริการ 
o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
✓ ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 

3.3 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
3.3.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  

✓ ออนไลน์ 
✓ ออฟไลน์ 

ส่วนที่ 4 การพัฒนาสินค้าและบริการ 
4.1 โปรดระบุวัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน  

✓ ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  
✓ ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

4.2 เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 
o ได้สินค้า/บริการใหม่  
✓ ได้สินค้า/บริการที่มีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ ได้นำสินค้า/บริการที่จำหน่ายออนไลน์ได้ 
o ได้สินค้า/บริการที่ได้รับการรับรองมาตรฐาน 
o อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 
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4.3 โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมที่ท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. การใช้เทคโนโลยีสารสนเทศในการประชาสัมพันธ์สินค้า/บริการ 

2. การใช้เทคโนโลยีการผลิตแปรรูปพืชในท้องถิ่น 

3. การใช้สื่อออนไลน์ในการขยายช่องทางการขายสินค้า 

 

4.4 โปรดอธิบายหลักการและขั้นตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

1. การนำพืชสมุนไพรคือ มะกรูดและตะไคร้ มาประยุกต์กับภูมิปัญญาท้องถิ่นเพ่ือสร้างผลิตภัณฑ์  

2.ปรับปรุงผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ให้มีความเหมาะสม  

3.นำเสนอสินค้าและจัดจำหน่ายผ่านช่องทางออนไลน์และออฟไลน์ 

4.จัดเก็บข้อมูลหลังการขายและนำมาใช้ในการปรับปรุงเพ่ือพัฒนาสินค้าและบริการให้ดีขึ้น 

4.5 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการกี่บาท 

✓ น้อยกว่า 50,000  

o 50,000-100,000 

o 100,000-150,000 

o มากกว่า 150,000 

ส่วนที่ 5 ผลสำเร็จของการพัฒนาสินค้าและบริการ 

5.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์ 

o <50%  

o 50-70% 

o 71-80% 

o 81-90% 

✓ 90% 

5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 

1. เรียนรู้การสร้างผลิตภัณฑ์ 

2. จัดทำผลิตภัณฑ์ 

3. ออกแบบบรรจุภัณฑ์ 
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4. จัดทำแบบทดสอบความพึงพอใจ 

            

5.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

- 

ส่วนที่ 6 ผลกระทบทางเศรษฐกิจ 

6.1 ยอดขายต่อเดือน (บาท) 0 (ยังไม่ได้มีการนำสินค้าออกจำหน่าย) 

6.2 ต้นทุนการผลิตสินค้า/บริการ (บาท) 8 

6.3 กำไรสุทธิ (บาท) 22 

6.4 ROI (%) -100% (เนื่องจากยังไม่ได้นำสินค้าออกจำหน่าย) 

ส่วนที่ 7 ผลกระทบทางสังคม 

ธุรกิจของท่านสร้างผลกระทบทางสังคมอะไรบ้าง 

7.1 จำนวนคนที่ถูกจ้างงานก่อนทำโครงการ (คน) 0 

7.2 จำนวนคนที่ถูกจ้างงานหลังทำโครงการ (คน) 9 

7.3 รายได้เดือนของทุกคนรวมกันก่อนทำโครงการ (บาท)  0 บาท 

7.4 รายได้ต่อเดือนของทุกคนรวมกันหลังทำโครงการ (บาท)  105,000 บาท 

7.5 ลดค่าใช้ด้านการจัดการสิ่งแวดล้อมต่อเดือน (บาท) 0 บาท 

7.6 SROI (%) 210% 
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แบบฟอร์ม C-01 ขอ้เสนอโครงการ 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 10 กรกฎาคม 2565 

 

ส่วนที่ 1 ข้อมูลโครงการ 

1.1 ชื่อทีม                     WHAT UP ข้าวเม่า                     

1.2 ทีมและสมาชิก 

สมาชิกลำดับที่ ..1...  

ชื่อ-สกุล  สุพรรษา อ่ำสกุล 

ที่อยู่ 32/73 หมู่ 9 ต.อุทัย อ.อุทัย จ.พระนครศรีอยุธยา 13210 

รูปถ่าย (Optional)  

สถานะ (เลือก) หัวหน้าโครงการ (อาจารย์) 

 สมาชิก (ประชาชนทั่วไป) 

 สมาชิิก (บัณฑิต) 

 สมาชิก (อาจารย์) 

เบอร์โทร 092-438-4127 

อีเมล bbiex97@gmail.com 

 

ส่วนที ่2 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

2.1 ชื่อยี่ห้อ (Brand) สถานีข้าวเม่า (KAOMAO station) 
2.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากที่สุด  
(เลือกได้ 3 ข้อ)  

• สาขาการเกษตร 

o พืช/สัตว์มูลค่าสูง รวมถึง พืช/สัตว์ชนิดใหม่ 
หรือพืช/สัตว์ประจำถิ่น (ระบุ)................ 

o ปัจจัยการผลิต และการให้บริการทางการเกษตร 
(ระบุ)................ 

• สาขาอาหาร 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารเดิม (Commodity) 
(ระบุ)................ 
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o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารใหม่ (Function) 
(ระบุ)................ 

o กลุ่มอาหารท้องถิ่น (Local/Heritage/Street 
Food) (ระบุ)................ 

• สาขาพลังงาน วัสดุ และเคมีชีวภาพ 

o การแปรรูปวัสดุเหลือทิ้งเป็นผลิตภัณฑ์ 
     ชวีภาพมูลค่าสูง (ระบุ)................... 
o พลังงานหมุนเวียน/พลังงานทดแทน 

(ระบุ).................. 
• สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 

        ✓  ยาสมุนไพร 
o การบริการด้านสุขภาวะ 
o วัสดุทางการแพทย์ 

• สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 
o การท่องเที่ยวเชิงสุขภาพ 
o การท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรม 
o การท่องเที่ยวเชิงเกษตร 
o การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 

(ระบุ).................. 
• สาขาเศรษฐกิจหมุนเวียน 

o ระบบการจัดการขยะ 
o ระบบการจัดการน้ำ 

• อ่ืนๆ ระบุ......... 

ส่วนที่ 3 รายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการที่กำลังพัฒนาหรือจำหน่าย 

ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการที่ท่านกำลังพัฒนาหรือจำหน่าย (Business Idea)  

มาโดยพอสังเขป 

ผลิตภัณฑ์ไล่ยุง และแมลง ที่มีส่วนผสมของตะไคร้หอม ผิวมะกรูด และใบหูเสือ เป็นการนำองค์ความรู้                    

เรื่องประโยชน์ของสมุนไพร มาเชื่อมโยงกับภูมิปัญญาท้องถิ่น เพ่ือสร้างสรรค์ผลิตภัณฑ์ ให้เกิดประโยชน์

สูงสุด เพื่อสร้างมูลค่าเพ่ิม และ รายได้ให้แก่ชุมชน 

ส่วนที่ 4 การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 
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           ให้ท่านระบุว่าผลิตภณัฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

o คิดค้นกระบวนการทำงานที่ง่ายขึ้น 
✓  ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
o นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
o เพ่ิมมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 

o มีสุขภาพดีข้ึน ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
o ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
o ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพ่ือจัดจำหน่ายสินค้า / บริการ 
o ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเที่ยวชุมชน 
o สร้างความรู้ให้ชุมชน 
 

✓  สร้างงานสร้างอาชีพ 
o สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓  สร้างรายได้ให้ชุมชน 
o อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
o อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยืน 
o อ่ืนๆ โปรดระบุ...........................................................................................................  

ส่วนที่ 5 การขายและรายได้ 

5.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?   

✓ สร้าง 

o ไม่สร้าง 

5.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

✓ 0-50,000 บาท 

o 50,001-100,000 บาท  

o 100,001-500,000 บาท 

o 500,001-1,000,000 บาท 

o >1,000,000 บาท 

ส่วนที่ 6 วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการ 

      วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการของท่านคืออะไร 

✓ ออกแบบสินค้า/บริการใหม่ 

✓ ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
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o พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

o ยกระดับมาตรฐานสินค้า/บริการ 

ส่วนที่ 7 เทคโนโลยีและนวัตกรรม 

      เทคโนโลยีหรือนวัตกรรมที่ท่านต้องการเพ่ือพัฒนาสินค้า/บริการมีอะไรบ้าง 

ผลิตภัณฑ์ลำดับที่ 1 รายละเอียด 

ชื่อผลิตภัณฑ์ คาโอรุ KAORU สเปรย์ไล่ยุงและแมลง 

เทคโนโลยีหรือนวัตกรรม 

 

 

 

ผลิตภัณฑ์ไล่ยุง และแมลง ที่มีส่วนผสมของตะไคร้หอม ผิว

มะกรูด และใบหูเสือ ประยุกต์ใช้องค์ความรู้เรื่องสรรพคุณ

สมุนไพรร่วมกับภูมิปัญญาท้องถิ่น ใช้ความคิดสร้างสรรค์แปร

รูปผลิตภัณฑ์ เพื่อสร้างมูลค่า และรายได้แก่ชุมชน 

ส่วนที่ 8 ทรัพยากรบุคคล 

 ท่านมีหรือต้องการทีมงานในการพัฒนาสินค้ากี่คน 

9 คน 

ส่วนที่ 9 กิจกรรม Hackathon 

✓ ไม่สนใจเข้าร่วม 

    เหตุผล (โปรดระบุ) ..............ระยะเวลาในการเตรียมตัวสั้นเกินไป.............................................. 

o สนใจเข้าร่วม 

    โปรดแนบไฟล์นำเสนอ (ppt. หรือ pdf) 
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แบบฟอร์ม C-02 แผนธุรกิจ 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 20 กรกฎาคม 2565 

ส่วนที่ 1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

ผลิตภัณฑ์คาโอรุ สเปรย์กันยุง เป็นผลิตภัณฑ์สเปรย์กันยุง ที่ที่มีส่วนผสมของตะไคร้หอม ผิวมะกรูด และใบหูเสือ 

ประยุกต์ใช้องค์ความรู้เรื่องสรรพคุณสมุนไพรร่วมกับภูมิปัญญาท้องถิ่น ใช้ความคิดสร้างสรรค์แปรรูปผลิตภัณฑ์ 

เพ่ือสร้างมูลค่า และรายได้แก่ชุมชน โดยการใช้องค์ความรู้ BCG มาสร้างเป็นผลิตภัณฑ์สำหรับไล่ยุง และแมลง 

โดยมีกลุ่มเป้าหมายเป็นกลุ่มคนทุกเพศ ที่มีอายุตั้งแต่ 2 ปีขึ้นไป มีการประชาสัมพันธ์กิจกรรมและโปรโมชั่น ผ่าน

สื่อออนไลน์ เพจ Facebook และออกบูธกิจกรรม โดยมีแหล่งรายได้จาก การจัดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ผ่านช่องทาง

ออนไลน์ และหน้าร้าน 

https://drive.google.com/file/d/1X7aP3bXpBDCtdbtfwDvQXhcRzCGzcpBy/view?usp=sharing 

ส่วนที่ 2 ข้อมูลทั่วไปของลูกค้าในธุรกิจที่คาดว่าจะซื้อผลิตภัณฑ์และบริการของท่านคือใคร 

2.4 เพศ 

  ✓ ชาย  

  ✓ หญิง 
2.5 อายุ 

  ✓  0-15 ปี 
✓  16-30 ปี 
✓  30-45 ปี 
✓  มากกว่า 45 

2.6 ที่อยู่อาศัยเป็นส่วนใหญ่ (ภาค) 

 ✓  ภาคเหนือ 
        ✓  ภาคกลาง 

  ✓  ภาคตะวันออก 
  ✓  ภาคตะวันตก 
  ✓  ภาคอีสาน 

        ✓  ภาคใต้ 

ส่วนที่ 3 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 

        3.1 วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

o เก็บค่าบริการ/สินค้าที่ให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
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o ขายแพคเกจบริการ 
o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
✓ ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 

3.3 รายได้ต่อเดือนที่ท่านตั้งเป้าหมายเดือนละกี่บาท 

     ✓ 0-50,000  

o 50,001 – 100,000  
o 100,001-500,000  
o 500,001-1,000,000  
o >1,000,000 

ส่วนที่ 4 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
4.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  
✓ ออนไลน์ 
✓ ออฟไลน์ 

4.2 วางจำหน่ายเป็นระยะเวลาเท่าไหร่แล้ว 
✓ 0-6 เดือน 
o 6-12 เดือน 
o มากกว่า 1 ปี 

ส่วนที่ 5 สินค้าและราคา (Product & Price) 

5.1 ผลิตภัณฑ์ลำดับที่…2.... 

ชื่อผลิตภัณฑ์ คาโอร ุKAORU สเปรย์ไล่ยุงและแมลง 

รายละเอียดสินค้า ผลิตภัณฑ์ไล่ยุง และแมลง ที่มีส่วนผสมของตะไคร้หอม ผิว

มะกรูด และใบหูเสือ เป็นการนำองค์ความรู้ เรื่องประโยชน์ของ

สมุนไพร มาเชื่อมโยงกับภูมิปัญญาท้องถิ่น เพ่ือสร้างสรรค์

ผลิตภัณฑ์ ให้เกิดประโยชน์สูงสุด 



 

รูปถ่าย 

   

สถานะผลิตภัณฑ์ o พร้อมจำหน่ายทันที 
o พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
✓   ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

ราคาขาย(ต่อชิ้น) 50 บาท 

ยอดขายขั้นต่ำต่อเดือนที่เคยขายได้กี่ชิ้น - (อยู่ในช่วงพัฒนาผลิตภัณฑ์) 

 

 

แบบฟอร์ม C-03  แผนการพัฒนาสินค้า และบริการ 

กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 10 สิงหาคม 2565 

 
ส่วนที่ 1 โปรดระบุชื่อสินค้าและบริการของท่าน  

คาโอร ุKAORU สเปรย์ไล่ยุงและแมลง 

ส่วนที่ 2 พ้ืนที่ตำบล………ข้าวเม่า…………..  อำเภอ.........อุทัย.........  จงัหวัด............พระนครศรีอยุธยา.....….… 

และมหาวิทยาลัยที่รับผิดชอบ………มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ………………. 

ส่วนที่ 3 สินค้า และบริการ BCG เป้าหมายในพ้ืนที่ 

สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 
ยาสมุนไพร 

สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 
การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 
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ส่วนที่ 4 รายได้ต่อปีในปัจจุบัน ………ยังไม่มีรายได้…….บาท/ปี 

ส่วนที่ 5 กลุ่มลูกค้าเป้าหมายของท่านคือ  

01 : เพศ หญิง, ชาย 

02 : อายุ (ปี) 0 - 15 ปี, 16 - 30 ปี, 30 - 45 ปี, มากกว่า 45 ปี 

03 : ที่อยู่อาศัยเป็นส่วนใหญ่ (ภาค) ภาคกลาง, ภาคตะวันออก, ภาคเหนือ, ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ, ภาคใต้, 

ภาคตะวันตก 

ส่วนที่ 6 ช่องทางการจัดจำหน่ายในปัจจุบัน  

Online: Facebook U2T for BCG ตำบลข้าวเม่า  

Offline: ร้านค้าในชุมชน, ตลาดใกล้ชุมชน, offline platform อ่ืน ๆ 

ส่วนที่ 7 โปรดระบุวัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน 

o ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  

✓ ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง 

ส่วนที่ 8  เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 

o ได้สินค้า/บริการใหม่  
o ได้สินค้า/บริการที่มีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ ได้นำสินค้า/บริการที่จำหน่ายออนไลน์ได้ 
o ได้สินค้า/บริการที่ได้รับการรับรองมาตรฐาน 

o อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 
 

ส่วนที่ 9 โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมที่ท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. การใช้สื่อออนไลน์/เทคโนโลยีสารสนเทศในการประชาสัมพันธ์สินค้า/บริการ 

2. ใช้เทคโนโลยีในการผลิตแปรรูปผลผลิตทางการเกษตร/พืชในท้องถิ่น 

3. การปรับปรุงฉลาก บรรจุภัณฑ์ให้เหมาะสมในการจัดจำหน่าย 
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ส่วนที่ 10 โปรดอธิบายหลักการและข้ันตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

1. ปรับปรุงผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ให้มีความเหมาะสม  

2. การเพ่ิมมูลค่าให้สินค้า สร้างความแตกต่างให้ต่างจากสินค้าที่มีในท้องตลาด  

3. นำเสนอสินค้าและจัดจำหน่ายผ่านช่องทางออนไลน์และออฟไลน์ 

 

ส่วนที ่ 11 ท่านใช้ระยะเวลาในการพัฒนาสินค้าและบริการให้แล้วเสร็จภายในกี่เดือน 

o น้อยกว่า 1 เดือน 

✓ 2 - 3 เดือน 

o มากกว่า 3 เดือน (โปรดระบุ) …………………………………………………………………………………… 

ส่วนที่ 12 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการก่ีบาท 

o น้อยกว่า 50,000  

✓ 50,000-100,000 

o 100,000-150,000 

o มากกว่า 150,000 

ส่วนที่ 13 ความพร้อมของผลิตภัณฑ์และบริการในด้านต่าง ๆ  

 ประเด็นความพร้อมในด้านต่าง ๆ ระดับความพร้อม 

พร้อม ไม่พร้อม N/A 

1 ด้านวัตถุดิบ ✓   

2 ด้านกระบวนการผลิตและบริการ ✓   

3 ด้านมาตราฐานผลิตภัณฑ์และบริการ ✓   

4 ด้านรูปแบบผลิตภัณฑ์และบริการ   ✓ 

5 ด้านการจัดการ   ✓ 

6 ด้านการขนส่งและกระจายสินค้า   ✓ 
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7 ด้านบรรจุภัณฑ์   ✓ 

8 ด้านการจัดการสินค้าคงคลัง   ✓ 

9 ด้านการจัดการการตลาด ✓   

10 ด้านการขาย (ที่ไม่ใช่ระบบ Online) ✓   

11 ด้านการขาย (ในระบบ Online) ✓   

หมายเหตุ : N/A คือไม่มีข้อมูลที่จะประเมิน 

ส่วนที่ 14 โปรดอธิบายแผนการพัฒนาสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป พร้อมแนบ Link 

1. การนำพืชสมุนไพรคือ มะกรูดและตะไคร้ มาประยุกต์กับภูมิปัญญาท้องถิ่นเพ่ือสร้างผลิตภัณฑ์ใช้ในการไล่

ยุง ไล่แมลง  

2. ปรับปรุงผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ให้มีความเหมาะสมต่อการใช้งาน มีความสวยงาม ดึงดูดผู้ซื้อ  

3. นำเสนอสินค้าและจัดจำหน่ายผ่านช่องทางออนไลน์และออฟไลน์และจัดเก็บข้อมูลความพึงพอใจหลังการ

ขายเพ่ือใช้ในการปรับปรุงและพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้ดีขึ้นต่อไป 

https://drive.google.com/file/d/1raf-1HYNwdu3mRVU1f2YkHbvr1NJOucg/view?usp=sharing 
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แบบฟอร์ม C-04 ผลการพัฒนาสินค้าและบรกิาร 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 20 สิงหาคม 2565 

ส่วนที่ 1  สินค้า / บริการ 

1.1 ชื่อสินค้า/บริการ : ……………...คาโอร ุKAORU สเปรย์ไล่ยุงและแมลง………………………….…………….. 

 

ส่วนที่ 2 ความก้าวหน้า 

2.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์  

o < 50 % 

✓ 50-70% 

o 71-80% 

o 81-90% 

o >90% 

2.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 

1. ออกแบบ Logo ติดบรรจุภัณฑ์  

2. สำรวจตลาดในพ้ืนที่ว่าบุคคลทั่วไปโดยรอบมีการใช้งานพิมเสนน้ำหรือไม่  

3. สำรวจตลาดคู่แข่งในเรื่องราคาและปริมาณ เพ่ือนำมาใช้วางกลยุทธ์ ในการจัดจำหน่าย  

4. จัดทำแบบฟอร์มวัดระดับความพึงพอใจของลูกค้าเพ่ือนำมาใช้ ปรับปรุงสินค้า 
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2.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

ยังไม่มีการรับรองมาตรฐานสินค้า 

 

 

ส่วนที่ 3 กิจกรรม 

3.1 กิจกรรมการพัฒนาสินค้า/บริการ 

o การศึกษาดูงานนอกสถานที่ 

o การรับการถ่ายทอดเทคโนโลยี  
✓ การฝึกอบรม/สัมมนา /ประชุมร่วมกับหน่วยงานอ่ืน 
✓ การสำรวจตลาด/คู่แข่ง 
✓ การสำรวจและเก็บข้อมูลลูกค้า 
✓ การวิเคราะห์/ประเมินคุณภาพสินค้า/บริการ 
✓ การทดสอบสินค้า/บริการหลังการพัฒนากับลูกค้า 
✓ การสำรวจความพึงพอใจของลูกค้าต่อสินค้า/บริการ 
o อ่ืน ๆ (โปรดระบุ).............................................................................  

ส่วนที่ 4 สิ่งที่ต้องดำเนินการต่อ 

4.1 ให้ท่านระบุสิ่งที่ท่านต้องดำเนินการต่อเพ่ือให้การพัฒนาสินค้า/บริการสำเร็จ (1-10 ข้อ) 

1. ทำการตลาดออนไลน์ เช่น การโพสต์ content ต่าง ๆ................................... 
2. นำข้อมูลแบบสอบถามมาวิเคราะห์เพ่ือใช้ในการปรับปรุงผลิตภัณฑ์............... 
3. นำเสนอสินค้าให้กับร้านค้าในพ้ืนที่ใกล้เคียง................................................... 
4. จัดโปรโมชั่นเพ่ือส่งเสริมการขาย.................................................................... 

ส่วนที่ 5 ปัญหา/อุปสรรค 

5.3 ปัจจัยที่ส่งผลกระทบต่อความสำเร็จของท่านคือข้อใด 

✓ ปัจจัยด้านบุคคลกร (เช่น ไม่เพียงพอ หรือไม่เหมาะสมกับงาน) 
o  ปัจจัยด้านเทคโนโลยี/นวัตกรรม  
o  ปัจจัยด้านสถานที่การผลิต 
o  ปัจจัยด้านงบประมาณ 
✓ ปัจจัยด้านข้อมูล 
✓ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ)......การประชาสัมพันธ์................... 
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5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลกระทบที่ท่านเลือกพอสังเขป 

1. บุคลากรยังขาดความรู้ความเข้าใจในการสร้างผลิตภัณฑ์  

2. ขาดข้อมูลเรื่องฐานข้อมูลลูกค้าที่ยังมีจำกัด  

3. การประชาสัมพันธ์และการตลาดยังไม่เป็นที่รู้จัก 

5.4 ท่านต้องการการสนับสนุนด้านใดเพิ่มเติม 

✓  บุคลากร (โปรดระบุจำนวน) 
10 

 ✓  เทคโนโลยี (โปรดระบุเทคโนโลยี) 
การวิเคราะห์คุณประโยชน์ของสมุนไพรจากแล็บเพ่ือเป็นการแสดงคุณค่าและคุณประโยชน์ของ

สมุนไพรที่ใช้ในการผลิตสินค้า 

แบบฟอร์ม C-05 แผนนำสินค้าออกสู่ตลาด 
กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 10 กันยายน 2565 

ส่วนที ่1  รายละเอียดสินค้า / บริการ  

1.1 ชื่อยี่ห้อ (Brand) สถานีข้าวเม่า (KAOMAO station) 

1.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากที่สุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ)  

o สาขาการเกษตร 
o พืช/สัตว์มูลค่าสูง รวมถึง พืช/สัตว์ชนิดใหม่

หรือพืช/สัตว์ประจำถิ่น (ระบ) .............. 
o ปัจจัยการผลิต และการให้บริการทางการ 

เกษตร (ระบุ) ............... 
o สาขาอาหาร 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารเติม (Commodity) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารใหม่ (Function) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอาหารท้องถิ่น (Local/Heritage/Street 

Food) (ระบุ) ............... 
o สาขาพลังงาน วัสดุ และเคมีชีวภาพ 

o การแปรรูปวัสตุเหลือทิ้งเป็นผลิตภัณฑ์ 

ชีวภาพมูลค่าสูง (ระบุ) ............... 
o พลังงานหมุนเวียน/พลังงานทตแทน 
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(ระบุ) ............... 
      ✓  สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 
                  ✓  ยาสมุนไพร 

o การบริการต้านสุขภาวะ 

o วัสตุทางการแพทย์ 
o สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 

o การท่องเที่ยวเชิงสุขภาพ 

o การท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรม 

o การท่องเที่ยวเชิงเกษตร 

o การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 
(ระบุ) ............... 

o สาขาเศรษฐกิจหมุนเวียน 

o ระบบการจัดการขยะ 

o ระบบการจัตการน้ำ 

o อ่ืน ๆ ระบุ... 

ส่วนที่ 2 สินค้าและราคา 

2.1 ชื่อผลิตภัณฑ์ คาโอร ุKAORU สเปรย์ไล่ยุงและแมลง 

2.2 รายละเอียดสินค้า ผลิตภัณฑ์สเปรย์ไล่ยุงและแมลง สารสกัดจากธรรมชาติ ไม่มี

สารเคมีที่เป็นอันตราย  

2.3 รูปถ่าย 

    

2.4 สถานะผลิตภัณฑ์ o พร้อมจำหน่ายทันที 
✓  พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
o ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

2.5 ราคาขาย(ต่อชิ้น) 30 บาท และ 50 บาท 

2.6 ยอดขายขั้นต่ำต่อเดือนที่เคยขายได้กี่ชิ้น - (อยู่ในช่วงพัฒนาผลิตภัณฑ์) 

ส่วนที่ 3 ช่องทางการขาย 
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3.1 โปรดเลือกช่องทางการขายของท่าน  

o https://www.u2t.ac.th  
✓  FACEBOOK  

ชื่อเพจ U2T for BCG ตำบลข้าวเม่า 

จำนวนผู้ติดตาม  

            ✓ Instagram 

ชื่อเพจ kaomao_station 

จำนวนผู้ติดตาม 5 

       ✓ TikTok 
ชื่อเพจ u2t.kaomao  

จำนวนผู้ติดตาม 5 

 
o อ่ืนๆ โปรดระบุ 

ชื่อเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  
 

 

ส่วนที่ 4 รายละเอียดความพร้อมของข้อมูลสินค้า 

ให้ท่านกรอกข้อมูลรายละเอียดของสินค้าของท่านเพ่ิมเติมจากด้านบน 

4.1 Product no. 

No.2 

4.2 Product name (ชื่อสินค้า) 

คาโอรุ KAORU สเปรย์ไล่ยุงและแมลง 

4.3 รายละเอียด สี / ขนาด 

ผลิตภัณฑ์สเปรย์ไล่ยุงและแมลง สารสกัดจากธรรมชาติ ไม่มีสารเคมีที่เป็นอันตราย แบบสเปรย์การ์ด

ขนาด 20 มล. และแบบขวดสเปรย์ 50 มล. 

4.4 รหัสสินค้า (KU_code) 
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- 

4.5 รหัสสินค้า (CF_code)  
- 

4.6 ราคา (price) 

30 บาท และ 50 บาท 

4.7 ราคาโปรโมชั่น (promotion price) 

แบบสเปรย์การ์ด 2 ชิ้น 50 บาท   | แบบขวดสเปรย์ 2 ขวด 89 บาท  

4.8 จำนวนสต็อกสินค้า (stock) 

300 ชิ้น (สเปรย์การ์ด 150 ชิ้น และขวดสเปรย์ 150 ชิ้น) 
 



 

แบบฟอร์ม C-06 รายงานฉบับสมบูรณ์ 

กำหนดส่งเอกสารในระบบไม่เกินวันที่ 20 กันยายน 2565 

 

ส่วนที่ 1 ข้อมูลโครงการ 

1.1 ชื่อทีม                     WHAT UP KAOMAO                      

1.2 ทีมและสมาชิก 

สมาชิกลำดับที่ ..1..  

ชื่อ-สกุล สุพรรษา อ่ำสกุล 

ที่อยู่ 32/73 หมู่ 9 ต.อุทัย อ.อุทัย จ.พระนครศรีอยุธยา 13210 

รูปถ่าย (Optional)  

สถานะ (เลือก) หัวหน้าโครงการ (อาจารย์) 

 สมาชิก (ประชาชนทั่วไป) 

 สมาชิิก (บัณฑิต)  

 สมาชิก (อาจารย์) 

เบอร์โทร 092-438-4127 

อีเมล bbiex97@gmail.com 

ส่วนที่ 2 รายละเอียดสินค้าและบริการ 

2.1 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

ชื่อยี่ห้อ (Brand) สถานีข้าวเม่า (KAOMAO station) 

ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากที่สุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ) 

o สาขาการเกษตร 
o พืช/สัตว์มูลค่าสูง รวมถึง พืช/สัตว์ชนิดใหม่

หรือพืช/สัตว์ประจำถิ่น (ระบ) .............. 
o ปัจจัยการผลิต และการให้บริการทางการ 

เกษตร (ระบุ) ............... 
o สาขาอาหาร 

o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารเติม (Commodity) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอุตสาหกรรมอาหารใหม่ (Function) 

(ระบุ) ............... 
o กลุ่มอาหารท้องถิ่น (Local/Heritage/Street 
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Food) (ระบุ) ............... 
o สาขาพลังงาน วัสดุ และเคมีชีวภาพ 

o การแปรรูปวัสตุเหลือทิ้งเป็นผลิตภัณฑ์ 

ชีวภาพมูลค่าสูง (ระบุ) ............... 
o พลังงานหมุนเวียน/พลังงานทตแทน 

(ระบุ) ............... 
      ✓  สาขาสุขภาพและเครื่องมือแพทย์ 
                  ✓  ยาสมุนไพร 

o การบริการต้านสุขภาวะ 

o วัสดุทางการแพทย์ 
o สาขาการท่องเที่ยวและเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 

o การท่องเที่ยวเชิงสุขภาพ 

o การท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรม 

o การท่องเที่ยวเชิงเกษตร 

o การจัดทำสินค้าสร้างสรรค์ที่มีอัตลักษณ์ 
(ระบุ) ............... 

o สาขาเศรษฐกิจหมุนเวียน 

o ระบบการจัดการขยะ 

o ระบบการจัตการน้ำ 

o อ่ืน ๆ ระบุ... 

2.2 การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

2.2.1 ให้ท่านระบุว่าผลิตภัณฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

o คิดค้นกระบวนการทำงานที่ง่ายขึ้น 
✓  ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
o นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
✓  เพ่ิมมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓  มีสุขภาพดีขึ้น ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
✓  ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
o ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพ่ือจัดจำหน่ายสินค้า/บริการ 
o ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเที่ยวชุมชน 
✓  สร้างความรู้ให้ชุมชน 
✓  สร้างงานสร้างอาชีพ 
✓  สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓  สร้างรายได้ให้ชุมชน 
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✓  อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
o อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยืน 
o อ่ืนๆ โปรดระบุ...............................................................................................  

2.3 การขายและรายได้ 
2.6.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?   
✓ สร้าง 

o ไม่สร้าง 

2.3.3 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

✓  0-50,000 บาท 
o 50,001-100,000 บาท 
o 100,001-500,000 บาท 
o 500,001-1,000,000 บาท 
o >1,000,000 บาท 

ส่วนที่ 3 แผนธุรกิจ 

3.1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

ผลิตภัณฑ์คาโอรุ สเปรย์กันยุง เป็นผลิตภัณฑ์สเปรย์กันยุง ที่มีส่วนผสมของตะไคร้หอม ผิวมะกรูด และใบหูเสือ 

ประยุกต์ใช้องค์ความรู้เรื่องสรรพคุณสมุนไพรร่วมกับภูมิปัญญาท้องถิ่นใช้ความคิดสร้างสรรค์แปรรูปผลิตภัณฑ์ 

เพ่ือสร้างมูลค่า และรายได้แก่ชุมชนโดยการใช้องค์ความรู้ BCG มาสร้างเป็นผลิตภัณฑ์สำหรับไล่ยุง และแมลง 

โดยมีกลุ่มเป้าหมายเป็นกลุ่มคนทุกเพศ ทุกวัย ทางทีมจะเน้นการโปรโมทเรื่องการใช้สารสกัดจากธรรมชาติใน

การสร้างผลิตภัณฑ์ และโปรโมทต้นหูเสือที่เป็นวัตถุดิบส่วนหนึ่งในผลิตภัณฑ์ ที่ทั่วไปมักจะพบการใช้ต้นหูเสือใน

สินค้าประเภทอาหารมากกว่ามีการประชาสัมพันธ์กิจกรรมและโปรโมชั่น ผ่านสื่อออนไลน์ เพจ Facebook 

และออกบูธกิจกรรมโดยมีแหล่งรายได้จาก การจัดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ผ่านช่องทางออนไลน์ และหน้าร้าน 

Link : https://drive.google.com/file/d/1mLPoPy4jZrSDOROOzxYMeYvjDckVsnEk/view?usp=sharing 

3.2 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 
3.2.1  วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

o เก็บค่าบริการ/สินค้าที่ให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
✓ ขายแพคเกจบริการ 
o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
✓ ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 
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3.3 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
3.3.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  

✓ ออนไลน์ 
✓ ออฟไลน์ 

ส่วนที่ 4 การพัฒนาสินค้าและบริการ 
4.1 โปรดระบุวัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน  

✓ ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  
✓ ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

4.2 เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 
o ได้สินค้า/บริการใหม่  
✓ ได้สินค้า/บริการที่มีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ ได้นำสินค้า/บริการที่จำหน่ายออนไลน์ได้ 
o ได้สินค้า/บริการที่ได้รับการรับรองมาตรฐาน 
o อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 

4.3 โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมที่ท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. การใช้เทคโนโลยีสารสนเทศในการประชาสัมพันธ์สินค้า/บริการ 

2. การใช้เทคโนโลยีการผลิตแปรรูปพืชในท้องถิ่น 

3. การใช้สื่อออนไลน์ในการขยายช่องทางการขายสินค้า 

 

4.4 โปรดอธิบายหลักการและขั้นตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

1. การนำพืชสมุนไพรคือ มะกรูดและตะไคร้ มาประยุกต์กับภูมิปัญญาท้องถิ่นเพ่ือสร้างผลิตภัณฑ์  

2.ปรับปรุงผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ให้มีความเหมาะสม  

3.นำเสนอสินค้าและจัดจำหน่ายผ่านช่องทางออนไลน์และออฟไลน์ 

4.จัดเก็บข้อมูลหลังการขายและนำมาใช้ในการปรับปรุงเพ่ือพัฒนาสินค้าและบริการให้ดีขึ้น 

4.5 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการกี่บาท 

✓ น้อยกว่า 50,000  

o 50,000-100,000 
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o 100,000-150,000 

o มากกว่า 150,000 

ส่วนที่ 5 ผลสำเร็จของการพัฒนาสินค้าและบริการ 

5.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์ 

o <50%  

o 50-70% 

o 71-80% 

o 81-90% 

✓ 90% 

5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 

1. เรียนรู้การสร้างผลิตภัณฑ์ 

2. จัดทำผลิตภัณฑ์ 

3. ออกแบบบรรจุภัณฑ์ 

4. จัดทำแบบทดสอบความพึงพอใจ 

       

5.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

- 

ส่วนที่ 6 ผลกระทบทางเศรษฐกิจ 

6.1 ยอดขายต่อเดือน (บาท) 0 (ยังไม่ได้มีการนำสินค้าออกจำหน่าย) 

6.2 ต้นทุนการผลิตสินค้า/บริการ (บาท) 23 บาท 

6.3 กำไรสุทธิ (บาท) 27 บาท 
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6.4 ROI (%) -100% (เนื่องจากยังไม่ได้นำสินค้าออกจำหน่าย) 

ส่วนที่ 7 ผลกระทบทางสังคม 

ธุรกิจของท่านสร้างผลกระทบทางสังคมอะไรบ้าง 

7.1 จำนวนคนที่ถูกจ้างงานก่อนทำโครงการ (คน) 0 

7.2 จำนวนคนที่ถูกจ้างงานหลังทำโครงการ (คน) 9 

7.3 รายได้เดือนของทุกคนรวมกันก่อนทำโครงการ (บาท)  0 บาท 

7.4 รายได้ต่อเดือนของทุกคนรวมกันหลังทำโครงการ (บาท)  105,000 บาท 

7.5 ลดค่าใช้ด้านการจัดการสิ่งแวดล้อมต่อเดือน (บาท) 0 บาท 

7.6 SROI (%) 210% 

 
 

  



 

6. การทำงาน ECT-WEEK  
วันที่ 1 วันที่ 5 กันยายน พ.ศ.2565 สถานที่ หมู่ 10 ตำบลข้าวเม่า อำเภออทุัย จังหวัดพระนครศรีอยุธยา เวลา 10.00 น. 

วันที่ 2 วันที่ 6 กันยายน พ.ศ.2565 สถานที่ หมู่ 11 ตำบลข้าวเม่า อำเภออทุัย จังหวัดพระนครศรีอยุธยา เวลา 10.00 น. 

วันที่ 3 วันที่ 7 กันยายน พ.ศ.2565 สถานที่ หมู่ 8 ตำบลขา้วเมา่ อำเภออทุัย จังหวัดพระนครศรีอยุธยา เวลา  10.00 น. 

วันที่ 4 วันที่ 8 กันยายน พ.ศ.2565 สถานที่ รพ.สต.ขา้วเมา่ ตำบลขา้วเม่า อำเภออทุัย จังหวัดพระนครศรีอยุธยา เวลา 10.00 น. 

2. รายชื่อกรรมการ ศส.ปชต. ที่ร่วมให้ข้อมูล 

           นายถาวร อักษร ตำแหน่ง คณะกรรมการและเลขานุการศส.ปชต. 

3. ประเด็นที่ลงพ้ืนที่เก็บข้อมูล 

    3.1 บทบาทหน้าที่และการดำเนินงานของ ศส.ปชต. รวมถึงการขับเคลื่อนภารกิจและการสร้างเครือข่าย

ทำงานในพ้ืนที่ชุมชน 

- จัดอบรมให้ความรู้เรื่องประชาธิปไตย อันมีพระมหากษัตริย์ทรงเป็นประมุข 

- จัดอบรมให้ความรู้เรื่องเรื่องสิทธิเสรีภาพ 

- เผยแพร่สื่อประชาสัมพันธ์และสร้างการมีส่วนร่วมในกระบวนการเลือกตั้ง     

- สอดส่องการเลือกตั้งให้กกต. 

- พัฒนาต่อยอดการสร้างและขยายเครือข่ายพลเมือง   

   3.2 การดำเนินชีวิตประจำวันของชาวบ้านมีความสอดคล้องกับวิถีประชาธิปไตยหรือไม่ อย่างไรระบุตัวอย่าง

จากการพูดคุย 

- มีการออกเสียงประชามติในการทำกิจกรรมต่าง ๆ ในชุมชน เช่น การออกเสียงเลือกตั้งผู้แทนชุมชน    

    3.3 การเข้ามามีส่วนร่วมทางการเมืองโดยการออกไปใช้สิทธิเลือกตั้งทุกระดับ และลักษณะของผู้แทนทาง

การเมืองที่ประชาชนต้องการควรมีลักษณะอย่างไร ระบุตัวอย่างจากการพูดคุย 

- ประชาชนในพื้นท่ีต้องการผู้แทนที่มีลักษณะมีความรู้ความสามารถ มีความเสียสละ ทำเพ่ือส่วนรวม 

และมีความซื่อสัตย์สุจริต 

    3.4 การดำเนินชีวิตประจำวันของชาวบ้านมีความสอดคล้องกับหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงหรือไม่ 

อย่างไร ระบุตัวอย่างจากการพูดคุย 

- การดำเนินชีวิตของชาวบ้าน มีความสอดคล้องกับหลักปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียง โดยชุมขน/ตำบล

ข้าวเม่าได้มีการทำการเกษตรเพ่ือเลี้ยงชีพ ทั้งเพ่ือกินใช้ในครัวเรือน แบ่งปันเพื่อนบ้านและเพ่ือขาย นอกจากนี้

ยังมีการเก็บออมเงินไว้ใช้ในอนาคต 
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4. ปัญหาอุปสรรคในการลงพ้ืนที่ 

-  สุนัขด ุ

-  ชุมชนบางครัวเรือนยังไม่มีความเข้าใจในบทบาทและหน้าที่ของ ศส.ปชต. เนื่องจากเป็นการเข้าไป

สอบถาม โดยไม่ใด้มีการประชาสัมพันธ์ล่วงหน้า ทำให้ชาวบ้านบางท่านไม่ให้ความร่วมมือ  

5. ข้อเสนอแนะ 

-  ควรมีให้ผู้ใหญ่บ้าน, กำนันที่ดูแลในแต่ละพ้ืนที่ มีการประชาสัมพันธ์ ทำความเข้าใจกับชุมชน เกี่ยวกับ

บทบาทและหน้าที่ของ ศส.ปชต. ให้มากข้ึน 

ครบถ้วนตามจริง 

7. ปัญหาและอุปสรรค 
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ภาคผนวก 
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ภาคผนวก ก 

ภาพกิจกรรมลงพื้นที่ชุมชน 
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ภาพกิจกรรมการลงพ้ืนที่ชุมชน 
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ภาพกิจกรรมการลงพ้ืนที่ชุมชน 
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ภาคผนวก ข 

ช่องทางการติดต่อสื่อสารของตำบล  

เช่น Facebook , YouTube 
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Facebook Fan page U2T for BCG ตำบลข้าวเม่า 

 

TikTok U2T for BCG ตำบลข้าวเม่า 
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ภาคผนวก ค 

รายชื่อสมาชิกในทีมตำบล 

(บัณฑิตจบใหม่/ประชาชน) 
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สมาชิกในทีมต าบล (ภาคบณัฑิตจบใหม่) 

 

                

นางสาวภคัจิรา ปัจฉิม    นางสาวกนกภรณ ์กลัว้พมิาย 

 

                  

ธนพร อรรถสตัย ์         นางสาวสพุรรษา อ ่าสกลุ 
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สมาชิกในทีมต าบล (ภาคประชาชน) 

 

         

        นายอดิศกัดิ ์ตรีมนตรี        นางสาวชนกภรณ ์จนัทวฒัน ์           นางสาวพิมลณฐั เสงี่ยมวงศ ์

 

 

   

             นายมนสันนัท ์อ่อนคลา้ย            นายชิษณพุงศ ์ปานสะอาด 
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ภาคผนวก ง  

แบบฟอร์ม C01 - C06  จากระบบ PBM 
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ผลิตภัณฑ์เซเรียว พิมเสนน้ำ citronella fiber 

 

 

 

 

แบบฟอร์ม C-01 
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แบบฟอร์ม C-02 
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แบบฟอร์ม C-03 
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แบบฟอร์ม C-04 
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แบบฟอร์ม C-05 

 

 

แบบฟอร์ม C-06 
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แบบฟอร์ม C-06 

 

แบบฟอร์ม C-06 
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ภาคผนวก จ 

แบบฟอร์ม C01 - C06  จากระบบ PBM 
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ผลิตภัณฑ์คาโอรุ สเปรย์ไล่ยุงและแมลง 

 
 

 
แบบฟอร์ม C-01 
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แบบฟอร์ม C-02 
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แบบฟอร์ม C-03 
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แบบฟอร์ม C-04 
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แบบฟอร์ม C-05 

 

แบบฟอร์ม C-06 
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แบบฟอร์ม C-06 

 

แบบฟอร์ม C-06 
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